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In de traditionele wijze van aanbesteden neemt selec-
tie op prijs een belangrijk rol in. Kan dit anders? Be-
staat de mogelijkheid om opdrachten anders te ver-
krijgen en meer te profiteren van de kennis en kwali-
teit die organisaties te bieden hebben? Kan bestaand
vastgoed sneller, beter en goedkoper gerenoveerd
worden en kan nieuwbouw 30% goedkoper en sneller
gerealiseerd worden?

Aanbesteden 2.0 laat zien dat bovenstaande vragen
positief beantwoord kunnen worden. In een presenta-
tie maakt u kennis met een innovatieve manier van
aanbesteden waarin uiteindelijk, na een zeer transpa-
rant selectieproces, de beste (concept)aanbieder als
winnaar uit de bus zal komen.

Voor wie?
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Organisaties die meer willen weten‘ over een st‘ey

groeiende andere manier van aanbesteden en gra
n meét een proces wat alleen

/«vﬁrking waarbij vertrouwen weer een grote positieve
rol gaat spelen.

Werkwijze

Tijdens een telefonisch intakegesprek en met een
door u in te vullen online vragenformulier wordt in
overleg met u de focus bepaald en besproken welke
mensen (en/of organisaties) voor de presentatie wor-
den uitgenodigd. In het programma van de presenta-
tie is ruimte opgenomen voor discussie en vragen.
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Resultaat

e U krijgt praktische toelichting op een innovatieve
wijze van aanbesteden voor nieuwbouw en reno-
vatie

e U leert van de reeds opgedane ervaringen vanuit
selectietrajecten en u ontvangt tips van opdracht-
gevers over het aanbieden van concepten

e U krijgt inzicht in de knelpunten tussen vraag en
aanbod in deze ‘andere’ markt

Door Wie?

De presentatie wordt verzorgd door Wilfred Tennekes
en/of Miranda Meijer. Beiden hebben ervaring opge-
daan bij zowel opdrachtgevers als aanbieders van
bouwconcepten. Door de ervaring uit verschillende pi-
lotprojecten zijn zij in staat u concrete en praktische

voorbeelden te geven.

gebouwd rond een interactief pro-
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Duur

De presentatie i
gramma v uur.

Kosten

€ 600,- (excl. BTW). Genoemde prijs is inclusief digi-
tale hand-outs en reiskosten

Locatie en voorzieningen

De presentatie wordt gegeven bij u op locatie. Graag
beschikken zij over presentatiemogelijkheden met
een beamer en eventueel flipover.

Reageren

Bent u geinteresseerd in deze presentatie, neem dan
contact op met Wilfred Tennekes,
wtennekes@wts-advies.nl, 06-36035087 of Miranda
Meijer, miranda@mnm-management.nl, 06-
27618189.
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